
Une formation commerciale vers des postes à responsabilités
•   Animateur de ventes
•   Technicien conseil
•   Technico-commercial itinérant ou sédentaire
•   Chargé de clientèle
•   Chef de rayonD
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B.T.S.A en 2 ans
Technico Commercial Vente 
d’animaux d’élevage et de compagnie



Une formation commerciale vers des postes à 
responsabilités
•  Animateur de ventes
•  Technicien conseil
•  Technico-commercial itinérant ou sédentaire
•  Chargé de clientèle
•  Chef de rayon

Les évolutions se feront vers des postes 
d’encadrement
•  Responsable de territoire ou de département
•  Gérant de succursale
•  Responsable des achats ou des ventes
•  Cadre commercial
•  Directeur ou manager d’une unité commerciale
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•  Titulaire d’un Baccalauréat
•  Satisfaire aux tests d’entrée

Les conditions  d’admission

BTSA en 2 ans Technico Commercial 
Vente d’animaux d’élevage 
et de compagnie

•  Inscription par Post BAC
•  Contacter la M.F.R. de la Ferté Macé 
    (Tél. 02 33 68 50)

Démarche   pour les inscriptions

•  De niveau 3 sous statut scolaire ou en contrat de
    Professionnalisation	
•  Une formation supérieure qui allie le commerce
   et la technique dispensée par une équipe péda-
    gogique expérimentée			 
•  Un suivi et un accompagnement individualisé
    du parcours du jeune

Formations en  alternance

Programme   de formation

•  Organisation économique, sociale et juridique 
    de la filière		
•  Expression, communication, animation et 
    traitement des données	
•  Anglais commercial				  
•  Economie d’entreprise et gestion commerciale
•  Management, négociation commerciale et 
    mercatique	
•  Techniques d’élevage et de commercialisation
•  Connaissance du marché du champ professionnel
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